LEONARDO LEITE + GRAZIELLI LELIS

Black
November

Tu proxima campana

Una oferta que ya existe.
Una base que ya te conoce.

@intercambio.digital



SOMOS PARCHE

Tus aliados brasilenos en embudos

Leonardo Leite Grazielli Lelis

Fundadores de Parche. Implementamos embudos para infoproductores en Brasil y América Latina.

@intercambio.digital



LO QUE HACEMOS

Convertimos una oferta
en un recorrido de venta

@ —90@ —90 — 9O

La persona Decide participar Entiende la oferta Compra y recibe
descubre
Anuncios y contenido Pagina e invitacion Clase y seguimiento Checkout y entrega

@intercambio.digital



EL PAPEL DE LA BLACK EN TU ANO

Tu Black Do A

se prepara o

antes de =

noviembre

ENE-OCT: CAMPANAS

Cada campana deja personas que todavia no
compraron y clientes que empezaron por una
oferta de entrada.

En noviembre, cada grupo necesita una
propuesta relevante para su momento.

@intercambio.digital

Aun no compraron

Compraron un low ticket




AAAAAAAAAAAAAAAAAAAAA

“No tengo tiempo.
No puedo bajar
el precio™.

Podemos trabajar con una oferta que ya existe.



EL CASO QUE ORIGINO EL PROCESO

~IX

ROAS reportado ~US$74 mil

~US$15 mil

invertidos en medios

de retorno reportado

Un emprendedor brasileno con poco tiempo para preparar su primera Black.

Resultado de ese caso especifico. No es una prevision para Marina.

@intercambio.digital



EL CASO FICTICIO

Esta es
Marina.

21 mil seguidores

US$90 mil

facturados el ultimo ano
con tres productos.

@intercambio.digital




EL PORTAFOLIO

Tres productos. Tres metas distintas.

CORTES Y
TECNICAS DEL

CHURRASCO
BRASILENO

Mini curso prictico
con Marina

01 Cortes y técnicas

Aprender a preparar

@intercambio.digital

02 Picanha en casa

Ofrecer cenas

MENTORIA
BRASA RENTABL

Abre tu churrasyueria brasilens
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m Brasa Rentable

Abrir una churrasqueria




Marina ya
tiene las
piezas.

Le falta orden.

Contenido. Producto.
Personas interesadas.

@intercambio.digital




ETAPA 0/ ANTES DE LAS PIEZAS

La oferta se disena
antes de la
campana

01 CONOCIDA
La base ya vio o compro6 algo relacionado. SR

02 VENTAJOSA
Mas valor en bonos, precio o condiciones.

03 META SMART
Queé vender, cuanto y hasta cuando.

@intercambio.digital



ETAPA 0/ EJEMPLO DE MARINA

Picanha en casa: una edicion para noviembre

CONOCIDA
El curso Picanha en casa ya forma parte del portafolio.

VENTAJOSA

Calculadora con |A, proveedores por pais y minicurso exclusivo
de pollo.

META SMART / EJEMPLO

40 ventas entre el 25 de octubre y el 30 de noviembre, si la
base lo permite.

@intercambio.digital



OFERTA PARA QUIEN AUN NO COMPRO

Un curso conocido.
Tres motivos nuevos.

Picanha en casa

@intercambio.digital

I 01 Calculadora con |A

Costos y precio de una cqp
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PARA QUIEN YA COMPRO UN PRODUCTO DE ENTRADA

La mentoria
pide mas entrega |

e — Libro fisico *fw.— -
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Encuentro
presencial
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ELIGE UNA ENTREGA EXTRA
que Marina si pueda cumplir

Brasa Rentable

Mentoria para abrir una churrasqueria

@intercambio.digital



EL MAPA DE LA CAMPANA

Una oferta. Siete decisiones.

Rescatar Reutilizar
Crear contacto Separar publicos
Armar la ruta 07 Darlaclase

Crear la
oferta

Activar la base

@intercambio.digital



01/ RESCATAR

La eleccion empieza en lo que ya funciono

CORTES Y
TECNICAS DEL

CHURRASCO
BRASILENO

Una hipotesis

“Repetiremos
Cortes y el reel
de picanha”.

Producto de entrada Contenido con interés

Antes de invertir: revisar compras, consultas y calidad de la entrega.

@intercambio.digital



02 / CREAR CONTACTO

La invitacion vive dentro de la entrega

CORTES Y TECNICAS / AREA DEL ALUMNO

Tu siguiente cena !

Clase complementaria: Aprende

menu y preparacion

de una cena en casa. 2

Recibir la invitacion Elige continuar

Mockup explicativo: la persona decide si quiere recibir el siguiente contacto.
@intercambio.digital



04 + 06 / BASE Y SEGMENTACION

Dos mensajes para la misma campana

ALUMNOS NUEVOS INTERESADOS

“Ya conoces los cortes. “Conoce como funciona
Ahora vamos a organizar el curso y qué necesitas
una cena para vender’. para empezar’.

Siguiente resultado Entrega y primera experiencia

La condicién para alumnos reconoce su compra anterior y evita ofrecerles lo que ya tienen.
@intercambio.digital



03 / ARMAR LA RUTA

Cada objetivo tiene su siguiente paso

Restaurante
E——

Brasa Rentable

Cenas
=0

Picanha en casa
Técnica

Cortes y técnicas

La campana de cenas prioriza Picanha en casa. La mentoria requiere intencién de abrir un negocio.
@intercambio.digital



Cada bono resuelve una tarea
que frena la compra.
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05 / REUTILIZAR

Una grabacion se convierte en la semana

LUN Reel

MAR Carrusel

w——) MIE Correo

JUE Clase

Una idea: elegir picanha VIE Mensaje

@intercambio.digital

Un error comun

Pasos de preparacion

Checklist

Ejemplo completo

Invitacion



EL CONTENIDO, POR DENTRO

Un reel necesita una siguiente accion

1 La pregunta engancha

Un problema especifico:
“3 errores al preparar picanha”.

2 El cierre invita

“Escribe MESA”

@intercambio.digital



La misma oferta.
Dos motivos para entrar.

SEMANA TU PRIMERA CENA
MESA BBASII.ENA BRASILENA

Aprende a pre rar y
vender cenas hurrasco

Aprender a preparar una cena Querer vender cenas

@intercambio.digital



LA MISMA PROMESA

El anuncio continua en la pagina

Qué aprendera

2

Una clase para preparar y vender
cenas de churrasco brasileno

Como reservar
su lugar

§§§  QUE APRENDERAS %

PARA QUIEN ES i COMO PARTICIPAR
481 2]

@intercambio.digital



UNA PERSONA RECORRE LA CAMPANA

Primero, alguien descubre el contenido

DESCUBRE SE REGISTRA RECIBE EL ENLACE

“Esto me sirve”.

@intercambio.digital



UNA PERSONA RECORRE LA CAMPANA

Despues, convierte interes en registro

DESCUBRE

“Quiero participar”.

@intercambio.digital

Um hs 1|;):u'1pro;-pau'13 vender
wrrasco brasiledo
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RECIBE EL ENLACE



UNA PERSONA RECORRE LA CAMPANA

La confirmacion sostiene la asistencia

L préximg
Una clase para prepacar y vender CENA Mpicza e i
STy = > H (]

| e
cenas de churraseo brasiledo
RESERVA TU LUGAR -

DESCUBRE SE REGISTRA RECIBE EL ENLACE

“Seé cuando y donde entrar”.

@intercambio.digital



LA INVITACION Y EL RECORDATORIO

La lista recibe pocos mensajes utiles

AL REGISTRARSE

“Tu lugar esta reservado.
Nos vemos el [dia]
a las [hora]”.

Bicnvenida a la
Semana Mesa Brasilena

Una serie de clases para Uevar
el sabar de Brasil & tu mesa.

Tu préxima
Cena empiezg aqui
EL DIA DE LA CLASE

T

“Hoy organizamos tu cena.
Entra aqui: [enlace]”.

@intercambio.digital



07 / ENSENAR Y PRESENTAR LA OFERTA

La clase semanal hace avanzar la historia

01 02 03 04

Cortes Menu Preparacion Cena para vender

Un dia y un horario constantes. Cada clase resuelve una tarea y anticipa el proximo paso.
@intercambio.digital



GUION DE UNA CLASE DE MARINA

La clase ensena y muestra como continuar

0-5 La tarea de hoy

5-25 Demostracion completa
“ Como sigue en el curso
35-45 Preguntas y acceso

Marina muestra una cena real

Los tiempos describen la clase de Marina, no la duracion de este taller.
@intercambio.digital



TRES FECHAS QUE CAMBIAN LA CAMPANA

La campana comercial empieza en octubre

01-02 OCT 05 OCT 25 OCT

Elegir oferta y meta Empezar a calentar Abrir el carrito

25-31 OCT: semana de lanzamiento
Carrito abierto hasta el 30 de noviembre

@intercambio.digital



CALENDARIO DE MARINA

Una linea. Cinco momentos.

\—mﬁ'

OCTUBRE

o/
01-02 OCT DESDE 05 OCT 25-31 OCT 05-25 NOV 30 NOV
Oferta y meta Calentar e invitar Semana de lanzamiento Repetir ganadores Cierre real
OFERTA ACTIVA TODO NOVIEMBRE CARRITO ABIERTO - 25 OCT — 30 NOV

@intercambio.digital



EJEMPLO / SEMANA DEL 5 DE NOVIEMBRE

Una semana de continuidad en noviembre

MISMO TEMA: PREPARACION

Reel Oferta Clase Resumen

LUN MIE JUE VIE

@intercambio.digital



25 OCT A 30 NOV

La venta tambien tiene un guion

25-310CT Semana de lanzamiento Evento + apertura
05-25 NOV Repetir ganadores y resolver dudas Contenido + clase
Ultima llamada y cierre real Dudas + recordatorios

La oferta sigue visible durante todo noviembre. El 30 se cumple el cierre comunicado.
@intercambio.digital



DESPUES DE LA OFERTA

La decision abre dos recorridos

¢ COMPRO?

Si: empieza a aprender No: entendemos la duda

Bienvenida, acceso Pago, falta de claridad
y primer avance. 0 momento inadecuado.

@intercambio.digital



Un equipo
pequeno
necesita
reutilizar.

1 tema por semana

Marina graba y ensena.
Apoyo edita y organiza.

@intercambio.digital




UN DIAGNOSTICO SENCILLO

¢cDonde se pierde la gente?

01 02 03

VISITAS REGISTROS ASISTENCIA
Gancho y Promesay Horario y
distribucion formulario recordatorios

Identifica la etapa donde cae la respuesta. Después prueba un cambio concreto.
@intercambio.digital

04

COMPRAS

Dudas sobre la
oferta



La prueba general
se hace como alumno.

>—9——0—0

Registro Confirmacion Clase Compra Acceso

Una persona de prueba recorre todo
antes del dia de apertura.

@intercambio.digital



EJERCICIO / 4 MINUTOS

Tu campana, en una pagina

01 Meta para el 30 de noviembre 02 Oferta que ya existe
03 Primera audiencia 04 Contenido para reutilizar
05 Clase y resultado 06 Primera pieza y fecha

@intercambio.digital



EJEMPLO PARA ADAPTAR

La hoja de Marina, resuelta

Decision Marina

Oferta Edicion Mesa Brasilena con Picanha en casa
Fecha Carrito: 25 oct—-30 nov

Audiencia Alumnos de Cortes y personas que preguntaron
Contenido Reel sobre errores al preparar picanha

Clase Organizar una cena completa

Primera pieza Invitacion desde el 5 de octubre

Semana de lanzamiento: 25-31 oct. El carrito cierra el 30 nov.
@intercambio.digital



Una campana preparada
se puede ver.

Oferta + piezas + calendario




25 de octubre:

mi oferta ya esta abierta

30 de noviembre: cierre

Hoy voy a preparar

Escribe tu primera accién en el chat.
@intercambio.digital




